Olá,

Abaixo você encontrará seu curso de email personalizável.

-------------
Instruções
-------------

Edite todo o curso em 3 etapas fáceis. 

Simplesmente copie e cole as frases de código abaixo no recurso "localizar / substituir" no seu editor de texto.

1. Destaque e copie as frases listadas abaixo (incluindo as aspas) uma de cada vez e cole-as na caixa "encontrar o que".

2. Digite suas próprias informações na caixa "substituir por".

3. Clique no botão substituir tudo.

Você está pronto. Agora, verifique se todas as informações estão corretas e cole as mensagens individuais no seu atendedor automático, para que toda vez que alguém se inscreva no curso, as lições sejam enviadas automaticamente. 

------------------------
Copie e cole frases
---------------------- -

"etiqueta de mesclagem de personalização" (encontrada no serviço de resposta automática) 

* Isso adicionará automaticamente o nome do assinante às mensagens.

"adicione seu nome aqui" (adiciona seu nome a todas as mensagens de uma vez)

"seu endereço de email" (adiciona seu endereço de email a todas as mensagens)

"seu URL aqui" (adiciona um link ao seu site para todos os mensagens)






[bookmark: _gjdgxs]


------------------------------------------------ ----------------

Mensagem de confirmação (usada apenas com listas de e-mail com dupla opção)


Olá "tag de mesclagem de personalização",

Obrigado pelo seu interesse no Ghostwriting Made Easy.

É muito importante que você confirme sua assinatura para que possamos começar a enviar suas lições imediatamente.

Reserve um minuto e clique no link abaixo para confirmar.

"link de confirmação" (fornecido pelo serviço de resposta automática)

Enviaremos sua primeira lição assim que recebermos sua confirmação. Lembre-se de que valorizamos sua privacidade. Nunca alugaremos, compartilharemos ou venderemos seu endereço de e-mail.


"adicione seu nome aqui"


-------------------------------------------- --------------------

Lição 1:

Linha de assunto: Primeira lição - Ghostwriting Made Easy


Olá "tag de mesclagem de personalização",

Bem-vindo à primeira lição do Ghostwriting Made Easy Crash Curso. Nos próximos dias, você receberá várias lições que o ajudarão a aprender como é administrar seu próprio e lucrativo negócio de escrita fantasma.

Nesta primeira lição, falaremos um pouco sobre como é ser um escritor fantasma. 

Se você é um escritor talentoso que é bom em pesquisa e adaptação aos diferentes estilos e tons de clientes, a escrita fantasma é uma excelente maneira de ganhar a vida. Mas há algumas coisas que você deve saber antes de mergulhar no maravilhoso mundo da escrita para obter lucro.

O que exatamente é um ghostwriter?
Segundo o dicionário, é uma pessoa cujo trabalho é escrever material para outra pessoa que é o autor nomeado. Para os leigos, um escritor fantasma é pago para escrever para outra pessoa e deixá-la colocar seu nome, como se fosse o seu. 

Ghostwriters são a arma secreta por trás de muitos autores conhecidos. Eles trabalham nos bastidores para produzir todos os tipos de conteúdo, como livros, roteiros, artigos de revistas, scripts de vídeo, postagens de blog e muito mais. Se precisar ser escrito, pode ser feito por um preço.

O que as pessoas procuram quando contratam um escritor fantasma?

Se você decidir se tornar um escritor fantasma, a coisa mais óbvia que os clientes em potencial buscarão é um trabalho de alta qualidade, entregue pontualmente e sem erros de ortografia e gramática. 

Eles também esperam que seja um trabalho original que não seja plagiado ou roubado de outras fontes sem permissão. É claro que você encontrará trabalhos que exijam o uso de fontes de informações confiáveis ​​e atualizadas. Por exemplo, projetos médicos e técnicos geralmente exigem dados estatísticos. Se você usar esses dados como parte do seu trabalho, citar sua fonte é sempre a melhor política. 

Os clientes com quem você estará trabalhando geralmente são pessoas muito ocupadas que têm objetivos claros em mente para os projetos que desejam realizar. Eles querem uma boa redação, mas geralmente também procuram outras coisas.

Como a capacidade de:

- Fazer uma pesquisa completa
- Escrever sobre uma variedade de tópicos
- Escrever em um estilo ou tom de voz específico
- Projetos completos no prazo
- Manter a confidencialidade,

bem como excelentes habilidades de comunicação. 

Você sempre precisa manter seu cliente informado. Quanto mais tempo o projeto demorar, mais você precisará atualizá-los sobre seu progresso. Esse processo pode ser muito mais fácil se você trabalhar em um mercado como o Freelancer ou o Upwork.com, porque eles permitem que você se comunique em particular com seu cliente e defina prazos e marcos para entregas. 

Você também precisará manter um certo nível de profissionalismo. Como você será seu próprio chefe, será seu trabalho manter os clientes felizes. Alguns clientes serão maravilhosos para trabalhar, enquanto outros podem ser uma dor literal no pescoço, mas não importa a situação, você deve lidar com isso de maneira profissional, porque sua reputação é uma parte vital do seu sucesso. À medida que sua clientela cresce, você poderá escolher com quem deseja trabalhar e recusar aqueles que não deseja. 

Como ghostwriter, manipular tarefas enquanto procura por novas também será uma grande parte do seu dia. Você estará usando muitos chapéus. Junto com a redação, você também precisará ser chefe de marketing, gerente de projetos, administrador financeiro principal e responsável pelo suporte ao cliente. Portanto, é importante manter-se organizado e gerenciar seu tempo com eficiência. 

Pode ser um desafio, para dizer o mínimo, mas também uma maneira muito gratificante de ganhar a vida para quem gosta de escrever e desfruta da liberdade de trabalhar de acordo com seu próprio horário. 

Por hoje é isso. Temos muito o que revisar nos próximos dias, portanto, procure a próxima lição em breve. Nós estaremos falando sobre como encontrar emprego e começar a ganhar dinheiro como ghostwriter. 

Até lá,
"adicione seu nome aqui"
"seu endereço de e-mail"

PS Quero agradecer novamente por se juntar a mim neste curso breve. Se você tiver dúvidas ou precisar de assistência, não hesite em entrar em contato comigo. Eu ficarei feliz em ajudar!
Você pode me encontrar aqui: "sua URL aqui"



--------------------------------------- -------------------------


Lição 2:

Linha de assunto: Segunda lição - Ghostwriting Made Easy


Olá "tag de mesclagem de personalização",

é hora de sua segunda lição no Ghostwriting Made Easy Crash Course. Fico feliz que você ainda esteja comigo depois da última lição, porque sei que quando você pensa em todas as tarefas diárias que acompanham uma carreira de roteirista de fantasmas, isso pode parecer um pouco assustador, mas a liberdade de trabalhar no seu próprio tempo faz valer a pena. 

Agora que você tem uma boa idéia do que os clientes esperam de você, é hora de pensar mais sobre como você encontrará e gerenciará empregos, para poder começar a ganhar dinheiro como escritor fantasma. 
Basicamente, você tem duas opções. Você pode gerenciar tudo sozinho ou participar de um mercado freelancer. É sobre isso que abordaremos nesta lição, porque eles são os lugares mais fáceis para encontrar e gerenciar clientes. 

Um mercado freelancer é simplesmente uma plataforma on-line onde você pode postar um perfil para que as pessoas que precisam de trabalho possam encontrá-lo e contratá-lo. Há muitos benefícios em usar um, especialmente quando você está começando. 

Quando você cria um perfil em um site freelancer, ele fica visível para quem está em busca de suas habilidades específicas. Esses sites costumam ser o primeiro lugar que as pessoas em busca de escritores qualificados vão quando precisam de trabalho. Isso lhe dá acesso a muito mais clientes em potencial do que você normalmente teria. Você também poderá fazer lances para os projetos nos quais gostaria de trabalhar. Isso lhe dá muito mais controle sobre o tipo de trabalho que você prefere fazer.  

Juntamente com esses benefícios, a maioria desses sites possui ferramentas integradas para gerenciar todos os aspectos de seus negócios, desde a definição de marcos e a comunicação com os clientes até o faturamento e a cobrança de pagamentos. Como na maioria dos casos, os clientes são obrigados a depositar fundos em uma conta de garantia antes que um projeto possa começar, você pode ter certeza de que eles são sérios e têm os meios para pagar por seus serviços. O que torna todo o processo muito mais suave e mais seguro para vocês dois. 

Há também uma camada extra de proteção, caso ocorra algum problema com relação ao pagamento, pois tudo estará bem documentado e muitos desses sites têm mediadores disponíveis para ajudar a resolver problemas.  

Quando se trata de ingressar em um site freelance, você tem uma abundância para escolher. Tudo se resume às suas preferências pessoais e recursos desejados. Aqui está uma lista rápida de alguns dos mais populares para você conferir: 

Freelancer.com - É um dos maiores e mais reconhecidos sites. Ele permite que potenciais empregadores publiquem trabalhos que os freelancers podem oferecer para concluir. É relativamente fácil de usar, com recursos de comunicação integrados e a capacidade de gerenciar vários projetos em um único local. 

Upwork.com - Está rapidamente se tornando um dos mercados freelancers mais populares online. Isso facilita a conexão com os clientes e o gerenciamento de projetos, oferecendo um espaço de trabalho on-line que é compartilhado por você e seus clientes. 

Fiverr.com - Como o nome sugere, é um site em que você publica pequenos trabalhos que você deseja fazer por US $ 5. Por exemplo, uma postagem no Facebook de 200 palavras. O principal benefício do uso deste site é obter leads para projetos com preços mais altos. 

Claro que existem muitos mais, incluindo aqueles que são especificamente voltados para roteiristas como Reedsy e Writezillas.com. Todos eles trabalham com o mesmo princípio básico. Você cria um perfil, publica sua biografia juntamente com algumas amostras e o site ajuda a encontrar clientes. Eles geralmente cobram uma porcentagem de cada trabalho concluído para usar a plataforma, que é um preço pequeno a pagar em troca de todos os benefícios e clientes aos quais você terá acesso. 

Não importa qual site freelancer você decida usar, sempre faça sua pesquisa antes de ingressar e leia as regras antes de começar a licitar empregos. Saber o que esperar tornará o processo muito mais fácil. 

Por hoje é isso. Na sua próxima lição, abordaremos algumas coisas que ajudarão você a se tornar um escritor fantasma de sucesso. 

Até lá,
"adicione seu nome aqui"

"seu endereço de e-mail"

"seu URL aqui"

PS Mais uma vez, agradeço sua participação neste curso breve. Lembre-se, se você tiver
alguma dúvida, não hesite em perguntar. Estou aqui para ajudar!
"sua URL aqui"


--------------------------------------------- -------------------


Lição 3:

Linha de assunto: Terceira lição - Ghostwriting Made Easy


Olá "tag de mesclagem de personalização",

está na hora da sua terceira lição no Ghostwriting Made Easy Crash Course. Quando se trata de ser um escritor fantasma de sucesso, há algumas coisas importantes que você deve sempre considerar antes de se inscrever para escrever trabalhos e trabalhar com clientes. 

Antes de tudo, solicite apenas trabalhos que você consiga concluir conforme descrito e dentro das restrições de tempo especificadas pelo cliente. Não tenha medo de recusar um trabalho que não esteja em seu conjunto de habilidades. 

É melhor oferecer lances para trabalhos relacionados a um tópico que você conhece bem ou que se sente à vontade para pesquisar. Lembre-se de que, quanto mais pesquisas você fizer, mais longa será a tarefa e mais você deverá cobrar pelo seu tempo. 

Se você estiver trabalhando em um site independente, sempre leia a lista de vagas com atenção. Se algo for vago ou parecer suspeito, transmita-o. Não se preocupe, haverá muitas outras listagens que serão mais claras e criadas por pessoas que realmente desejam contratar um escritor.

Confira as avaliações de clientes em potencial antes de licitar em qualquer trabalho. Sim, na maioria dos sites freelancers é possível que ambas as partes envolvidas na transação publiquem comentários. Você também pode ver quantas listagens criaram em comparação com as pessoas que contrataram. Todas essas informações podem ajudá-lo a decidir quais clientes serão mais adequados para seus negócios. 

Embora seja muito importante montar um portfólio impressionante de seu trabalho, como postagens e artigos de blog, para mostrar aos possíveis clientes o que você pode fazer, nunca forneça amostras personalizadas gratuitamente. Não é apenas contra os termos de serviço na maioria dos mercados, mas também é uma farsa obter conteúdo gratuito de escritores ansiosos. 

Como discutimos nas lições anteriores, a comunicação com o cliente é muito importante, mesmo antes de você decidir aceitar o trabalho. É muito melhor garantir que tudo esteja claro antes de começar, do que seguir em frente e descobrir que o trabalho não é adequado para nenhum de vocês. 

Embora seja importante fazer um bom trabalho e manter seus clientes satisfeitos, também é importante definir limites e prazos. Para ajudar a evitar confusões e mal-entendidos, verifique se as tarefas envolvidas no trabalho estão claramente definidas antes de começar. Isso inclui instruções claras, prazos e o número de revisões que você fornecerá para qualquer tarefa. 

Se você não definir limites claros e informar aos clientes que você fornecerá apenas uma quantidade limitada de revisões, eles voltarão sempre que precisar de uma pequena alteração e isso pode custar tempo e dinheiro.

Nunca tenha medo de pedir mais informações. Especialmente se você estiver escrevendo algo profundo ou altamente pessoal. É muito melhor fazer perguntas do que refazer todo o projeto, porque você não estava bem informado o suficiente para concluir o trabalho com as especificações do cliente. 

Trate todas as informações que você recebe dos clientes como confidenciais. Mesmo que você não seja solicitado a assinar um contrato de não divulgação ou uma cláusula de não concorrência, é importante tratar tudo o que lhe é dito ou dado com discrição. Se você não tiver certeza de que algo deve ocorrer no trabalho, peça e cumpra a resposta deles.

Crie uma agenda. Mesmo que você esteja trabalhando sozinho, uma programação pode significar a diferença entre sucesso e fracasso. Isso deve incluir tempo para concluir o trabalho do cliente, solicitar novos trabalhos e tarefas administrativas, como faturamento, email e marketing. É importante continuar procurando trabalho, mesmo quando estiver reservado, para que você não tenha picos e vales em sua renda.

Por fim, lembre-se de que você está administrando um negócio. Ghostwriting é uma carreira real, uma empresa de serviços real que está em alta demanda. Existe um suprimento interminável de clientes em potencial por aí procurando pessoas como você para criar conteúdo para eles, basta encontrá-los. 

Por hoje é isso. Na sua próxima lição, falaremos sobre como promova seu negócio e construa sua reputação como um ghostwriter confiável. 

Até lá,
"adicione seu nome aqui"
"seu endereço de e-mail"

PS Não se esqueça, estou aqui para ajudar. Se tiver alguma dúvida, é só perguntar!
A maneira mais rápida de entrar em contato comigo é aqui: "seu URL aqui"


------------------------------------ ----------------------------


Lição 4:

Linha de assunto: Quarta lição - Ghostwriting Made Easy


Olá, “tag de mesclagem de personalização”,

como você está? ? Bem, estamos encerrando o final deste pequeno curso. Mas ainda precisamos analisar algumas coisas, então hoje vamos falar sobre como promover o seu negócio e construir sua reputação como escritor capaz e confiável, para atrair mais clientes. 

Como a escrita fantasma é geralmente um negócio de festa ou fome, você deve sempre procurar novos clientes, mesmo quando tiver uma carga de trabalho completa. Quando se trata de atrair novos clientes, é importante aprimorar suas habilidades e se concentrar na construção de uma reputação de escritor confiável, mas isso não é tudo o que você precisa fazer. 

Escusado será dizer que a melhor maneira de construir sua reputação é garantir que você sempre entregue conteúdo de qualidade e cumpra seus prazos. Na verdade, é melhor afastar os clientes do que decepcioná-los. Portanto, nunca assuma um novo projeto, a menos que esteja completamente confiante de que pode concluí-lo no prazo, sem comprometer a qualidade do seu trabalho.

Mas, infelizmente, ser um excelente escritor, que sempre cumpre os prazos, nem sempre é suficiente. Você terá que colocar seu chapéu de marketing e contar às pessoas sobre o seu negócio se quiser um fluxo constante de clientes batendo à sua porta. 

A autopromoção é onde muitos escritores fantasmas talentosos ficam aquém. Como a natureza desse negócio se baseia no fato de termos desaparecido em segundo plano, para que nossos clientes possam brilhar à luz do sol, relutamos em promover nossos serviços e isso simplesmente não funciona, especialmente quando você está tentando Pagar as contas. 

Você tem que se promover, porque ninguém mais o fará. Nem mesmo seus clientes. De fato, é exatamente o oposto. Se eles gostarem do seu trabalho, não compartilharão seu nome com ninguém. Eles o protegerão como se você fosse um tesouro nacional e alegremente levarão o segredo de sua existência ao túmulo.  

Mesmo se você estiver trabalhando em um site freelancer, como discutimos na lição dois, ainda é importante comercializar seus negócios e se destacar da concorrência. Para fazer isso, coloque-se no lugar do cliente e pense por que ele deveria contratar você. Quais são suas habilidades específicas? Em quais tópicos você se especializa? Qual é a sua USP (posição de venda exclusiva)?

Quando você pode responder a essas perguntas, pode criar um plano de marketing que ajudará a atrair clientes consistentes que sejam adequados para seus negócios. Embora você possa hesitar quando se trata de divulgar seus talentos, é uma tarefa muito importante que não deve ser ignorada ou empurrada para segundo plano. 

A base do seu plano de marketing deve incluir um site para que as pessoas saibam quem você é e o que você tem a oferecer. Um currículo sólido e um bom portfólio que inclui uma variedade de suas amostras de escrita para os clientes em potencial revisarem. 

Você também deseja configurar um sistema para coletar leads, como uma lista de e-mail, notificações push ou, pelo menos, um formulário de contato. Para que você possa acompanhar pessoas que possam estar interessadas em contratá-lo e coletar depoimentos de clientes satisfeitos. Esse tipo de prova social pode realmente aumentar sua credibilidade. E enquanto estamos no assunto, uma presença na mídia social também é uma boa ideia, pois permite que você se conecte com os consumidores de uma maneira que seja confortável para eles.  

Você pode ser o melhor escritor de fantasmas do mundo, mas não ganhará dinheiro se os clientes em potencial não souberem que você existe; portanto, você deve ser visível e fácil de encontrar; portanto, não tenha medo de colocar seu chapéu de marketing e diga às pessoas o que você pode fazer por elas, por um preço, é claro! 

Espero que a lição de hoje tenha sido útil para você. Não se esqueça de ficar de olho no meu próximo e-mail. Haverá ótimas coisas em sua última lição.

Até lá,
"adicione seu nome aqui"
"seu endereço de e-mail"

PS Você tem dúvidas? Por favor, não hesite em perguntar:
"seu URL aqui"
--------------------------------------- -------------------------


Lição 5:

Linha de assunto: Quinta lição - Ghostwriting Made Easy.
Olá "tag de mesclagem de personalização".

Bem, chegamos à lição final do Ghostwriting Made Easy Crash Course. Espero que você tenha gostado das lições e tenha aprendido muito sobre como é administrar um negócio de escrita fantasma. Nesta lição final, falaremos sobre a importância de cobrar quanto vale. 

Uma das maiores razões pelas quais muitas pessoas decidem se tornar escritor de fantasmas é aproveitar a liberdade que advém do trabalho por conta própria, enquanto fazem o que amam para ganhar a vida. Com o bônus extra de deixar de trabalhar em período integral, pode ser um sonho tornado realidade. Então, por que você gostaria de se conectar ao seu computador vinte e quatro horas por dia, sete dias por semana, se não precisa? 

Eu vejo muitos escritores talentosos definindo suas taxas horárias tão baixas que precisam assumir muitos empregos para sobreviver. É uma armadilha muito comum e fácil de cair, especialmente quando você está começando. A teoria é sólida. Preço baixo na esperança de atrair novos clientes, mas o que acontece quando você está sobrecarregado e mal remunerado? Você se esgotou rapidamente.

Onde está a diversão nisso?

Você sabia que os escritores fantasmas em tempo integral podem facilmente arrecadar US $ 30.000 por ano ou mais? Na verdade, eu conheci alguns que estão ganhando bem em seis dígitos. Até agora, ainda não discutimos o potencial de ganho, porque quanto você ganha depende de você, do que cobra e de suas metas de renda. 

Felizmente, administrar esse tipo de negócio tem uma sobrecarga bastante baixa, portanto você não terá muitas despesas, mas ainda precisará figurá-las na equação. Saber o que cobrar pode ser confuso. Mas é importante dedicar um tempo para descobrir isso antes de começar a contratar clientes, para que você não pague menos pelos serviços. 

Existem algumas opções: 

- Cobrança pelo projeto 

Por exemplo, se você for escrever um livro, poderá definir um pacote de taxa básica de US $ 5.000, que inclui uma certa quantidade de páginas, horas de pesquisa e revisões. Em seguida, inclua atualizações opcionais juntamente com provisões para o tempo extra gasto. 

- Cobrar por hora

Muitos escritores preferem vender seus serviços em blocos de tempo. Um escritor bem qualificado pode cobrar de US $ 20 a US $ 60 e hora, dependendo do tipo de projeto para o qual foi contratado.  

- Cobrar pela palavra

Você verá essa estratégia de preços usada muito em sites como o Fiverr. É aqui que você tem um preço definido para uma certa quantidade de palavras. Por exemplo, você pode cobrar US $ 5,00 por uma postagem no blog com 250 palavras. Isso dá dois centavos por palavra. Eu sei que isso não parece muito, mas pode aumentar rapidamente, especialmente se você é um escritor muito rápido. 

Se você está lutando para descobrir o que cobrar, pode ter uma boa idéia examinando qual é o seu salário mínimo local, porque é o mínimo que você deve cobrar. 

Veja o que os outros cobram. Nunca é demais fazer uma pequena pesquisa sobre concorrentes. Muitos ghostwriters publicam suas taxas de serviço em seus sites. Você pode usá-los como base para decidir quais devem ser suas próprias taxas. 

Você também pode compará-lo com o que está fazendo no seu trabalho. Não se esqueça de levar em consideração as férias, o seguro médico e os benefícios de aposentadoria, porque, como seu próprio empregador, você será responsável por eles. 

Além do tempo que você gasta escrevendo, também precisa descobrir o tempo que vai gastar gerenciando seus negócios, marketing e procurando novos clientes, porque essas coisas exigirão sua atenção e você precisará ter certeza de que ' está cobrando o suficiente para se compensar. 

Por fim, pense em quanto você quer trabalhar. Como esse é o seu negócio, você pode definir seu próprio horário. Se você planeja fazer uma semana inteira de quarenta horas, suas taxas podem ser um pouco mais baixas. Mas se você quiser trabalhar apenas três dias por semana, precisará cobrar mais para atingir suas metas de renda. 

Aqui está um exemplo rápido: 

digamos que você queira ganhar US $ 35.000 por ano e planeja trabalhar 46 semanas por ano, o que significa que precisará ganhar US $ 760 por semana para atingir suas metas de renda. Se você dividir isso em uma semana de trabalho de 40 horas, isso resultará em cerca de US $ 19 por hora. 

Agora, se você planeja trabalhar menos do que terá que cobrar de acordo, esperamos que isso lhe dê uma boa idéia de como reduzir suas taxas horárias e descobrir o que será necessário cobrar para se tornar uma empresa muito procurada. depois e bem pago ghostwriter. 

Ao encerrarmos esta lição final, gostaria de agradecer novamente por se juntar a mim neste breve curso. Espero sinceramente que você tenha aprendido muito sobre como é administrar um negócio de escrita fantasma. Embora as lições tenham chegado ao fim, você ainda pode entrar em contato comigo se tiver alguma dúvida. Estou mais do que feliz em ajudar. 

Até lá,
"adicione seu nome aqui"
"seu endereço de email"

"seu URL aqui"



================================= ===========
Aviso legal

O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo
possível na criação deste curso, apesar do
fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que
o conteúdo deste preciso devido àrápida mudança
natureza emda Internet.

O Publicador não será responsável por quaisquer perdas ou
danos de qualquer tipo incorridos pelo leitor, direta ou
indiretamente, decorrentes do uso das informações encontradas
neste curso.

Este curso não se destina ao uso como fonte dejurídico,
aconselhamentocomercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são
aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica,
comercial, contábil e financeira.

Nenhuma garantia de renda é feita. O leitor assume a
responsabilidade pelo uso das informações aqui contidas. O autor se
reserva o direito de fazer alterações sem aviso prévio. O Publicador
não assume nenhuma responsabilidade em nome do
leitor deste curso.









